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Yeni Ticaret Duzeni

Kiresellesmenin yarattidi bas dondirtcu bir hizla gelisen teknoloji ve degisen musteri
talepleri sonucunda kiresel rekabet gun gectikce artmaktadir. Artan rekabet ortaminda,
Ulkelerin ekonomik canlanma, yapisal degisim, istihdam yaratma ve teknolojik gelismelere
uyumuna biiyiik katki saglayan Kiigik ve Orta Boy Isletmelerin (KOBI) énemi de artmaktadir.
Kiiresellesme ve yeni ticaret diizeninin getirdigi “kiiresel rekabet” ortaminda KOB/'lerinde
bu gelisime ayak uydurma zorunlulugu ortaya ¢ikiyor.

Yeni ticaret Diizeni’'nin ig kurallarinin basinda hizl ve yaratici olmak geliyor. Zaman boyutu
degisiyor. internet Gistiinden yilin her giind, giiniin her saati hizmet sunulabiliyor. Mesafelerin,
dolayisiyla uzak mekanlarda olmanin énemi azalyor. Elle tutulan Uriinlerden ziyade elle
tutulamayan hizmet ve bilgiyle de@er yaratiliyor (Davis, 1998).

Yeni ekonomi diinyasinda isletmeler hizli olmak zorunda. Uriin ve hizmetlerini daha hizl
tanitmak ve sunmak zorundalar. Dolayisiyla bu Urlin ve hizmetlerin nihai duruma gelmesine
kadar gegen siirecin de hizli ilerlemesi gerekiyor. isletmeler artik daha hizli tedarik etmek,
daha ¢abuk Uretmek, daha hizli pazarlamak zorunda. Bunlari hizli gerceklestirebilmek
icinde her asamada y&netim becerilerini daha hizli kullanmak, isletme fonksiyonlarini
daha hizli yerine getirmek durumunda.

ic ve dis musteriler, taleplerinin igletmeler tarafindan es zamanli kargilanmasini bekliyor.
Tuketiciler, bilgi taleplerinin, Griin ve hizmet taleplerinin, gergcek zamanli, mimkinse
talebini ilettigi anda karsilanmasini istiyor. Sordugu sorulara hemen cevap bekliyor. Hizl
olmak sadece musteri taleplerini karsilamak igin degil firma calisanlarinin, karar vericilerin,
yoneticilerin talepleri icin de gerekli.

Satis departmani; stoktaki Grlinlerini ve bunlarin miktarini, fiyat farkliliklarini, misteriden
gelen talep tutarlarini gergek zamanl gérmek istiyor. Pazarlama departmani; musteri
profillerini, yéneticilerin ihtiyaclari olan raporlari aninda ve en giincel haliyle incelemek
istiyor.

Yogun rekabetin yasandigi ginimuzde, tim bunlar; érnegin, stoksuz kalmamak veya
gereginden fazlasini tutmamak, tedarikgilerle gergek zamanli bir iletisim kurmak, misterilerin
istek ve beklentilerini anlayip stratejik kararlar alabilmek zaten bir zorunluluk halini almigtir.
CunkU misterinin istek ve ihtiyaglarini anlama asamasindan, iriin ve hizmetlerin sunum
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asamasina kadar olan surecte hizli olmak, isletmelere 6nemli rekabet avantaji saghyor.

Kuresel rekabette, 6zellikle hizli olmak dnemli Usttinliiklerden birisi. internet sayesinde
kullanicilar istedikleri bilgiye her glin ve giiniin her saatinde, bulunduklari mekandan
ulagsma imkani elde ettiler. Mekan ve mesafenin eskisine gére énemi azaldi. iki nokta
arasindaki mesafenin “0” noktasina kadar yaklasti. Buna “yakinsama” deniyor. internet
yeni ticaret diizeninin omurgasini olusturmakta.

Gelecek planlarimizi yaparken 6ncelikle, yeni ticaret diizenini, isleyisini, enstrimanlarini
ve nasll kullanilacaklarini iyi anlamali, kuresel distinmeli, tanitim ve pazarlama planlarimizi
bu eksenler Gzerinde gerceklestirmeliyiz. Yeni pazarlama yéntemlerine gére, Eski
(geleneksel) pazarlama yéntemlerinin bize ¢ok daha fazla zaman, insan gicl ve mali
kaynak gerektirdigini unutmamaliyiz.

internetin kullaniimadigi eski (geleneksel) pazarlama yéntemlerini hatirlayalim;

Geleneksel yéntemle pazarlama:

Firmanizi veya Grininuzu geleneksel olarak pazarlarken yaptiginiz islemleri ve suregleri
bir géz 6nline getirin. Tanitim igin;

. -Dig pazarlara gitmek

«  -Ulke, bélge, sehir gezmek

. -Fuarlara katilmak
. -Yiksek seyahat harcamalari
. -Uzun slren dis geziler gibi pek ¢ok unsurun maliyetlerine katlanmalisiniz.

Bunun icin gérevlendireceginiz personel ya da sizin isten uzak kalma surenizi digtnin.
Butiin bu sirecleri yerine getirseniz bile geleneksel yéntemle butiin pazarlara ulasmaniz
imkansiz.

. Kag ulke gezebilirsiniz

. Kag fuara katilabilirsiniz

. Ne kadar misteriyle dogrudan temas kurabilirsiniz

. Ne kadar bir dis pazar arastirma bitgesi ayirmaniz gerekir

*  Ne kadar geri dénus alabilirsiniz.



Bu sorulara yaklasik olarak bile cevap verebilmek igin ¢ok iyi bir hedef kitle galismasi
yapmaniz gerekir. Oncelikle;

. Urdinlerinize en uygun pazar

. Fiyatiniza en uygun pazar

. Kalitenize en uygun pazar

. Standardiniza en uygun pazar

Ozelliklerinize en uygun Pazar neresi sorularina cevap bulmalisiniz.

Bu kadar soruya cevap bulmak icin éncelikle ¢ok iyi bir “pazar arastirmasi” yapmali ya
da yaptirmalisiniz.

-Pazar arastirmasi yapmak;
* Pazarlari gezmeyi
- Pazar arastirmasi yaptirmak
* Bilgi satin almayi gerektirir.

Butin bunlar icin zaman, insan giict ve mali kaynak gereksinimlerinizi zorlamayarak ve
ticaretinizi arttirmaya calisirsiniz. Ne kadar kaynak ayirsaniz da geleneksel yontemle
butlin misterilere ulasmaniz imkansiz.

Hedef Pazar: “DUNYA”

Yeni Ekonomide Piyasalar Daha Cok Global ve Rekabetgidir. Piyasalarin kiresellesmesiyle
tuketicilerin talepleri cesitlenmekte ve daha da artmaktadir. Dolayisiyla, isletmeler
faaliyetlerini planlarken daha kuresel disuinmek zorundadir. Ayrica yer, ydntem ve eleman
secimi yaparken de, bilgi caginin gerektirdigi nitelikleri g6z é6niine almak zorundadir.
Cunku yeni ekonomi hem dinamik hem de rekabetcidir. Yeni ekonomide binlerce alici ve
satici her an karsilasabilmektedir. Firmalar cografi olarak ¢cok hareketli hale gelmis,
rekabetin boyutu da ulusal olmaktan ¢ikmis; kiresel bir nitelik kazanmistir. Firmalar
eskisine nazaran ¢ok daha hizli hareket etmek zorundadir. Kiresellesmeyi ve yeni ticaretin
kurallarini iyi anlamali ve pazarlama ydntemlerini buna gére secmelidir.
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Bu kiresel rekabet ortaminda KOB/'lerin Yeni ticaret Diizeni’ne ayak uydurmalarini
saglayacak enstrimanlardan en 6nemlisi ve ilk yapilmasi gereken, firma ve tanitimlarini
yapacaklari, yeni satis olanaklari bulabilecekleri, tedariklerini en kisa sirede
saglayabilecekleri Uluslar arasi bir ticaret agina katilmaktir. Uluslar arasi ticaret aglarinin
KOBI baglaminda calismalarina B2B(Business to Business) yani firmadan firmaya denilen
yerel tabirimizle ise TOPTANCI ticaret aglaridir.

Firmalar bu aglarda kendilerini ve Uriinlerini gereken hizda ve blyuklikte tanitabilir,
kendilerine kolaylikla paydaslar ve musteriler bulabilirler.

Ulkemizde de bu konuda hem devlet eliyle hem de cesitli kisi ve kuruluglar tarafindan bu
tarz ticaret aglari olusturulmaya calisiimis ama maalesef basarili olmaktan ¢ok uzak
kalmis, zamanla ¢ok blyulk bir yizdesi kapanmistir. Devletin eliyle ya da destegiyle
kurulan kobinet.org ve ttn.net bunlarin en basarih olanlari arasinda sayilmakta olmalarina
ragmen gunimuzde kapatiimiglardir. (N. Térenli, Firmadan Firmaya (B2B) Internet Temelli
e-Ticaret). Ulusal bir pazarlama planimizin olmamasi, gereken devlet desteginin verilmemesi
ve gergek anlamda calisan e-pazaryerimizin olmamasi firmalarimizi bu konuda “nereye”
Uye olacaklari konusunda kararsiz birakmaktadir.

Uluslararasi aglari tlkemizde pazarlayan gesitli kuruluglar bulunmaktadir. Bu kuruluglara
Uye olan kobilerimiz mevcuttur. Yiksek tyelik aidatlarina ragmen kireselligi sindirebilmis
firmalar bu aglarda ticaretlerini gelistirmeye ¢alismaktadir.

Peki, Ne Yapmall,
Kiresellesmenin yeni gercegi “yeni ticaret diizeni” ni iyi anlayan gelismis Ulkeler coktan
B2B aglarini kurmus ve kendi KOBI'lerini buraya tagiyarak diinya pazarina agmisglar.

Yeni ticaret diizeninde, Ulkemize ve hedeflerine yénelik olarak, firmalari, Griinlerin
tanitimimda, tedarikinde ve satisinda kiresel anlamda bu isi Ustlenebilecek, hizli ve
glvenilir bir e-pazaryeri (e-market) olusturmak bunun icin en vazgecilmez unsurdur.

Birim A.S. olarak deneyimli kadrolarimiz ile ihracatin 6ntindeki engelleri kaldirarak Kobilerin
tim bu sorunlarini ¢ézmeyi amaclayan bir yapi meydana getirdik. Bu yapinin ilk basamagi



olan www.madeinkobi.com internet portalini olusturduk. iki yili agkin bir siirede diinyada
ve Ulkemizde bu konuda hizmet veren tim e-pazaryerlerini inceleyerek eksiklikleri, olmasi
gerekenleri, olmazsa olmazlara gére yapilandirdik.

www.madeinkobi.com

Arastirma verilerinden elde edilen sonuglara bakildiginda e-pazaryerlerinin alici ve satici
arasindaki ticari iliskide sorumluluk almaktan kagindiklari gérilmustir. Ticari taraflar
acisindan “karsidakinin” tanimlanmasi 6nemlidir ancak uluslar arasi ticaretteki engelleri
azaltmak agisindan yeterli oldugu sdylenemez. Geleneksel ticarette oldugu gibi e-pazaryeri
aracihiginda B2B e-Ticarette de temel sorun “giiven”dir. Eger firma bir “yabanciyla” ticari
iliskiye girecekse 6ncelikle ticari bir ortak olarak ona ve uUrtnlerine iligkin bilginin ne derece
guvenilir oldugudur. Ustelik sanal bir ortamda karsiniza ¢ikan firmalarin da sanal olma
olasiligi ¢ok fazlaysa bu durum bir kat daha énem kazanir. Bu sorunu 6zel bir ¢6zimleme
ile ortadan kaldirdik.

www.madeinkobi.com ‘un amaglarini salt bir e-pazaryeri isletmek olarak degil Glkemize,
topluluk kuruluslarina, kobilerimize ve firmalara maksimum verimi verecek ve “Yeni Ticaret
Dizeni’nin omurgasini olusturacak sekilde olusturduk. Madeinkobi.com gerektiginde bir
STK gibi hareket edecek, amacin para kazanmak degil strdurdlebilir ulusal ve toplumsal
faydalar yaratmak olan, olusturacagi katma degeri 6zellikle ihracati arttirma ve Ulke kuresel
rekabet diizeyini daha yukari tasima konularinda kaynak olarak kullanacak, Ulkemizin
yeni ticaret duizenini kolaylastiracak bir portal olacak.

Madeinkobi amaglari

. Ulkenin Yeni ticaret diizenine gegisini kolaylagtirmak

. Ulkenin kiiresel rekabet giictinii arttirmak

+  Ihracati arttirmak

. Ticaret hizini arttirmak

. Yurt ekonomisine katkida bulunmak

*  Yurtdisina urdn/firma tanitimi igin 6denen ddvizlerde tasarruf saglamak
. Odenen déviz igin devletin verdigi tegvik olan %70 iade bedelini sifirlamak.
. Ticareti gelistirerek Ulkeye ddviz girdisini arttirmak

. AR-GE caligsmalarini kolaylastirmak suretiyle arttirmak
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*  Kimelestirme calismalari igin database olusturarak kiimelestirme galismalarini
arttirmak

. Bdlgelerin bélgesel rekabet glglerini arttirmak

. Ulusal ve Uluslar arasi igbirliklerini cogaltmak

. Kobilerin Ulusal ve Uluslar arasi taleplere kolay ulagsmasini saglamak
. Kobilerin uluslar arasi ticaretlerini gelistirmek

. Kobilerin pazarlama sorunlarina ¢6zim getirmek

. Kobilerin pazarlama maliyetlerini azaltmak

. Kobilerin satig miktarlarini arttirmak

. Kobilerin tedarik sorunlarina ¢ézum getirmek

. Kobilerin tedarik maliyetlerini azaltmak

. Talep sistemi ile tedarikgilerin kobilere direkt teklif vermesini saglamak
« Tum Kobilerin internet ekonomisine adaptasyonunu saglamak.
. Kobilerin Marka bilincini gelistirmek.

. Kobileri Uluslar arasi ticaret dili ingilizce ile ulasamadiklari pazarlara tasimak.
. Kobileri yeni musterilere ulastirmak.

. Kobileri Gelisen ticari zeminlere tagimak.

. Kobiler arasi Hizli iletisim saglamak,

. Daha biyik pazarlara daha az masrafla erisim saglamak

Olarak kisaca siralanabilir. Bu amaclari gerceklestirecek bir mekanizma olarak
madeinkobi.com tim beklentilerimize cevap verilecek sekilde 2 yil arastirma 8 ay da
yazilim safhasindan gecti.

Madeinkobi.com ozellikleri

BASIT

madeinkobi.com sade, amaca y&nelik Grin, firma ve talep yayinlama imkani sunar.
Reklam amacli iceriklere izin vermeyerek amaglara daha sade bir ara yuzle ulagmayi
saglar. Altin Oran kullanilarak dizayn edildiginden akilda kalir. Aradiginiza daha kolay
ulasabilirsiniz. Tabi sizi arayanlar da size daha kolay ulasabilir.

KULLANIMI KOLAY
Kendi gelistirdigi diinyada benzeri olmayan sonsuz kategori sistemi ile sadece kategoriler
menusinden Urlne kadar gidebilirsiniz.
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Detayli arama motoru da aradiginiz Uriin/firmal/talep ‘ e kolayca ulasma karsilastirma ve Kobilere Sunulan Faydalar
iletisim kurma olanaklari sunar.
Yeni ig imkanlari yaratin.

EKONOMIK madeinkobi.com portali ile Uyeler arasinda kendi bélgenizde olsa dahi bulamadiginiz,
Ulkemizden ddviz ve para ¢ikisina sebep olan uluslar arasi B2B sitelerine yiiksek meblaglar ulasamadiginiz Urinlere, taleplere, ortaklara ulasin.

6demeyin. Bu doviz ¢ikislarinin vergi édeyenlerin cebinden ¢iktigini unutmayin. Tedarik edeceginiz irinleri daha kolay ve hesapli alma sansinizi arttirin.
Portalimizda yer alarak tim hizmetlere kolayca ulagin. Kendi trunlerinizin yeni pazarlara kolayca ulagmasini saglayarak satis hacminizi genigletin.
Eger baglh oldugunuz bir Gst kurum veya kurulus liderliginde bize basvurursaniz tim bu 7X24 calisan satici olun.

hizmetleri bedelin %10'u karsiliginda butun hizmetlerimizi alabilirsiniz. Uyelerimizle ortak alanlarda is yapiyorsaniz giiglerinizi birlestirebilecek ortakliklar kurun.
GUVENLI Siz rlintintizti ve talebinizi yayinlayin teklifler size ulagsin.

madeinkobi.com portall Uyelerini denetleyerek size hangi Gyenin daha givenilir olabilecegi

konusunda fikirler verecek sekilde dizayn edilmistir. Saticilarin sundugu firsatlari takip ederek ozel firsatlardan faydalanin.

Uyelerin dogrulanmis bilgilerini Giyeye ait sayfada gérerek daha giivenilir ticaret yapmaniza
olanak sagdlariz.

Aligveris yaptiginiz firmalar hakkinda fikirlerinizi firmanin sayfasina yazma hakkini saglariz.

Gulven kaybetmis Uyelere savunma hakki tanir, savunmasi yetersiz olanlari portalimizda
barindirmayiz.

madecinkobi.com



Kolayca Tanitin

Sadece 1 dakika igerisinde Grlnlerinizi
tim diinyaya tanitabilir,

dinyadaki 1 milyari agkin

internet kullanicisina ulasabilirsiniz.

Ozel musteri panelinizden firmanizi,
arnlerinizi tanitabilir ve tim dlinyaya duyurabilirsiniz.

Musteri panelinizden talep ve ilan yayinlayarak
taleplerinize en kisa surede gercek teklifler alabilirsiniz.

Kaydet tusuna bastiginiz anda diinya sizi firmanizi,
Urunlerinizi, taleplerinizi ve ilanlarinizi gérecek.

Kolayca Bilinirliginizi arttirin
madeinkobi.com portali sizin ve
Urlnlerinizin tanitimini Turkgenin yaninda
International Global Language kabul
edilen ingilizce diline de gevirerek
yayinlyor.

Firmaniz, markalariniz ve Urlnleriniz igin
diinyada bilinirliginizin artmasi igin
ugraglyor.

Taleplerinizi ilgililerine mailpost olarak
goéndererek hedef kitlenizin kolayca size
ulagmasini sagliyor.
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Kolayca Bulunurlugunuzu arttirin
Turkiye'nin diinyaya agllan ticaret penceresi olan madeinkobi.com’da yerinizi alarak sizinle
ayni Urtnd Ureten ve satanlardan 1 adim 6ne gegin.

madeinkobi.com portali Gyelerinin olusturdugu uluslar arasi B2B aginda firmalar ve Uriinler
arasinda siralama yapilmaksizin ait oldudunuz yerde gérunursiniz.
Firma siteniz google aramalarinda kaginci sayfada ¢ikarsa ¢iksin bizde hep 1 numarasiniz.

-y

Giivenilir ticaret yapin
madeinkobi.com portali Uyelerini denetleyerek size hangi Uyenin daha guvenilir olabilecegi
konusunda fikirler verecek sekilde dizayn edilmistir.

Uyelerimizin unvanlari, bagh olduklari birliklerce kontrol edilir. Bagh olduklari birlikler Gye
sayfasinda yer alir. Kayith bilgiler konusunda dogrulugu ¢ek edilmis bilgiler sunariz

Uyelerin dogrulanmis bilgilerini liyeye ait sayfada gérerek daha giivenilir ticaret yapmaniza
olanak saglariz.

Alisveris yaptiginiz firmalar hakkinda fikirlerinizi firmanin sayfasina
yazma hakkini saglariz.

Guven kaybetmis Gyelere savunma hakki tanir,

savunmasi yetersiz olanlari portalimizda barindirmayiz.



Siz Hesapli Alin

Bagli oldugunuz bir Ust kurum veya kurulus liderliginde bize bagvurursaniz tim bu hizmetleri
bedelin %10’u karsiliginda bittn hizmetlerimizi alabilirsiniz.

Minimum maliyetle maksimum c¢iktiya ulasin

Yeni ticaret diizenine uyum saglayin. Cok
kisa bir stire sonunda madeinkobi.com da
yapacaginiz tanitimin tim di nyaya
ulastigini siz de kesfedeceksiniz.
Geleneksel pazarlamayi bir kenara
birakarak tim pazarlama maliyetlerinden
bir anda kurtulabileceksiniz. Artik firmaniz
ve Urlnleriniz siz madeinkobi.com a
kaydettikten sonra tim dinyada
gbriinmeye, musteri bulmaya baslayacak.
Yihn 365 guni 7 X 24 tum dinyayi dolasan
bir pazarlamaci ordunuz varmis gibi
dusunebilirsiniz.

Koca bir pazarlama departmani yerine glincel bir web sitesi ve size gelen talepleri
cevaplayabilecek 6zellikle yabanci dil bilen bir pazarlama elemani ile maliyetlerinizi daraltin.

Azalan pazarlama maliyetlerinizi Griin fiyatlariniza yansitarak rakiplerinizin 6niine gegin.
Maksimum satisa ulasin. Daha fazla bilgi icin “Birim yaklasimi” ve “yeni ticaret diizeni”
adl kitaplarimizi okuyun. Ufkunuzu agacagimiza inaniyoruz.

T I <>

Aracisiz satis yapin

Ureticisiniz ama satiglarin belli bir yizdesi
aracilara mi gidiyor?

madeinkobi.com’da Urunlerinizi aracisiz satacaksiniz.
Aracilara 6dediginiz ylzdeyi dran fiyatlarina
yansitarak

rakiplerinizin énline gegin. Maksimum satiga ulasin.

Zaman ve Para Kazanin

Geleneksel satis ydonteminde yeni ve inovatif (yenilik
iceren) bir Uriintiniizl tanitmak igin aylara yayilmis
bir pazarlama plani yapmaniz, fuarlara katiimaniz,
defileler ve diger tanitim organizasyonlari
dizenlemeniz gerekiyordu.

Artik yeni ve inovatif iriininizt madeinkobi.com a
girdiginiz andan itibaren sizin i¢in ana sayfamizda
ayirdigimiz bélimde duyurabilecek ve hemen talep
almaya baslayabileceksiniz.

Organizasyon ve dider tanitim sekilleri! Size kalmis.
Bir organizasyonda ortalama 200 kisiye bir fuarda
ortalama 5000 kisiye tanitabilirsiniz isterseniz. Ama
madeinkobi.com siz kaydettiginiz andan itibaren
Urint dunyaya tanitmaya basladi bile.

birim
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Deger zincirini iyilestirme
Tanim olarak; Uretimimize deger katan girdileri
¢ok daha fazla kaynaktan bulabilmek.

Uretiminizle ilgili hammadde yari mamul ve
mamuller tedarik ederken tedarikgilerinizin
Ulkedeki en iyi ve en hesapli tedarikgi
oldugundan emin misiniz? Yoksa baska bir
lokasyonda sizin ulasamadiginiz baska
tedarikgiler de olabilir mi?
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madeinkobi.com deger zincirini en iyilestirmenizi saglayacak tedarikgileri arama yaparak
ya da talep birakarak dakikalar icerisinde bulmaniza, iletisim kurmaniza, ticaret yapmaniza
olanak saglayarak deger zincirini iyilestirmeniz igin imkanlar sunar.

Satin almaciya ne gerek var ki o zaman? dediginizi duyar gibiyiz. Yeni ticaret dizeni
kitabimizi okuyun. Ufkunuzu agacagina inaniyoruz.

Kiigiik/biiyiik isletme farki ortadan kalkiyor < lk
Sizinle ayni Urind ayni kalitede Ureten, ama **i
lokasyon(yer) ve firma blyiklugu itibariyla sizden % .
¢ok daha iyi bir yerde ve blylk olarak uranlerini “ .
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sizden daha ylksek kar marjiyla satan rakipleriniz * "“

mi var? *:‘ ‘t:'a ™
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Yeni ticaret diizeninde Lokasyonun ve firma * **gg,.*

bayukldgunin &énemi ortadan kalkiyor.

Artik Urindn kalitesi, Grantn fiyati, Greticinin dirtstligu ve guvenilirligi ve 6deme sartlar
on plana cikiyor. Lojistik destegin ¢ok iyi bir Glkede lokasyon problemlerini tamamen
ortadan kaldiriyor.

N < birim .

Ana cadde artik madeinkobi.com

Rakipleri ve uriinlerini izleyebilme

Uretici iseniz rakipleri ve trtinlerini burada
bulabilir, kicik c¢apli piyasa
arastirmalarini madeinkobi.com da
yapabilirsiniz. Urlinlerinizin 6zelliklerini
ve Urln fiyatlarinizi “yeni ticaret diizeni”
pazarina uygun hale getirirsiniz.

Yenilikleri takip eder, oturdugunuz yerde,
“strekli piyasadaymis gibi” rakipleri
izleyebilir, rakiplerden éne gecebilmek
icin ar-ge yapar, deger zinciri iyilestirerek
maliyetleri digUrursiniz.

365 X 7 X 24 ulasilabilir olun.

Yeni ticaret diizeninde hiz ve ulasilabilir olmak ¢ok édnemli. Siz bir rini madeinkobi.com
da tanitmaya basladiginiz andan itibaren anlik talepler alabilir, ticaretinizi gelistirirsiniz.
Artik mailleriniz ve madeinkobi.com daki mesaj kutunuza bakmak giinun ilk isi olacak.

Mobil teknolojileri kullanarak is saatlerinizi sadece is yerindeki saatlerde degil uyku digindaki

her yerde ve her zaman seklinde degerlendirebilir, isinizi surekli gelistirebilirsiniz.
Unutmayin haftanin 7 glini 24 saat sizin GrUnlerinizi satan bir pazarlamaciniz var.

madeinkobi.com
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Kurumlara sunulan faydalar
“0” Maliyetli proses

madeinkobi.com’un 6zellikleri arasinda saydigimiz givenilir firma bilgileri ve amaclari
arasinda saydigimiz bélgesel rekabet glciinin olusturulmasinda bize paydas olacak
kurum ve kuruluslara higbir ek yik getirmeden kendilerine Uyelerine fayda saglayacaklar

Ulkemizin Kiiresel rekabet giiciinii arttirmaya yénelik bu projenin bélgesel rekabet giiglerinin
arttirlmasi ile olusacaginin bilincindeyiz. Total Sineriji ile Glkemizi kiiresel rekabet guiclinde
sadece birkac¢ yil icerisinde ¢cok daha yukarilara tasiyacagimiza eminiz.

Bu konuda bize paydas olacak kurum ve kuruluslara hicbir maddi kilfet yiklemeden bu
kurum ve kuruluslarla ayni amag igin ¢alisacagiz.

Etkin Tanitim

madeinkobi.com Paydas olan
kuruluslar icin hem portal icerisinde
hem de ayri ayri olusturacagi sitelerde
kurumlari tanitacak, Bdlgesel
Rekabet Guglerini arttirmaya yoénelik
tanitim ve igbirligi-gu¢ birligi
organizasyonlari yaparak rekabet
gugclerinin artmasini saglayacaktir.

Ayrica her Uye firma sayfasinda kurum
veya kurulusun logo linkini yayinlamak
yoluyla tanitimi bir adim ileri
g6turebilecektir.

Bolgesel markalasmayi saglayacak
olan her turlG tanitim danigsmanhigini
ve yUrutmesini paydas kurum ve
kuruluglara sunacagiz.

Kiimelesme Projeleri Uretimi

madeinkobi.com ile olusacak database ile kurumlarla ortak dizenlenecek yeni yapilarla
Uretim, satis, satin alma toplu ihracat ve toplu ithalat konularinda kimelenme projeleri
kolayca hayata gegirilebilecektir.

Yeni ticaret dizeninde kiimelesmenin énemini teorisyenler yeni kesfetmis olsalar da
firmalarimiz bunun bilincindeler. Glven s6z konusu oldugundan yillardir yapilamayan
kiimelesme hareketleri i¢in de ¢ézimlemelerimiz mevcut. Zamani geldiginde bu prosesleri
tek tek harekete gecirecegiz.

Girisimci usleri

Paydasimiz olacak kurum ve kuruluslar, sadece |,
madeinkobi.com da yer alarak bélgelerindeki tim *
Uyeleri, yapilacak ve planlanan girisimlere agmis
olacaklardir. Girisimciler sadece madeinkobi.com
da arastirma yapmak suretiyle tim kurulus tyeleri
ile tedarik baglari kurarak girisimlerini kolayca
gerceklestirebileceklerdir.

Kuruluslarin Uyelere Sundugu imkanlar

Kuruluslarin kendileri “0” maliyet Ustlenirken Uyelerinin;

£
. Pazarlama ve tedarik aligkanliklarini ( J
degistirerek ic ve dis ticaretlerini gelistirecek, .
« Ihracatlarini arttiracak,
. Ulusal ve uluslar arasi yeni ortakliklar <>

3 >

saglayacak, \\@ -
+  Kiumelesmeyi ve girisimciligi arttiracak \ P

bu sisteme katilarak Uyelerinin madeinkobi.com Uyeliginde %90 tasarruf etmesini
saglayacaklar.
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Ulkemize sunulan faydalar
| \\‘\0

Odenmekte olan tanitim maliyetlerini minimize etmek
Ayni tarzda kurulu bulunan yurtdisi B2B portal ve firmalarina
6denen yliksek birim maliyetli déviz cinsinden ¢ikislarin
Onuine gegecek, ayni zamanda bu 6demelere yapilan tesvik
sebebiyle 6demenin %70’i tutarindaki tanitim tesvik bedelinin
tamamindan kurtulabilecektir.

Etkin tanitim. (Baglh ihracat artisi)
Basbakanimizin dedigi gibi “tek sorunumuz pazarlama”

Ulkemizin yarattiyi katma degerin tanitimi igin siirekli cesitli sekillerde tesviklerle 6zel
sektére destek vermeye calisan devlet kurumlarimiz, 6zellikle Bilim, Sanayi ve Teknoloji
bakanhgi ile Ekonomi bakanlhigimizin surrekli Gzerinde durdugu internet lizerinde galisan

bir tanitim mecrasinin olmamasi probleminin ¢6zimu igin ortaya koydugumuz Kurum ve kuruluglan araciligiyla portalimiza tiye olacak

firmalar sadece %10 Uyelik bedelini kuruluglar aracilgiyla
6deyecektir. Bu da ortalama ayda 2 paket sigara parasina
yakin miktarda olan bir Gcrettir. Kurum ve kuruluslar toplu
olarak bu bedelin tesvik kapsaminda sayilarak %70 iadesini
alabilir ve Uyelerine bunu ek fayda olarak sunabilirler.

madeinkobi.com sayesinde tlkemizdeki firma ve Urtnleri 6zellikle yurtdisinda etkin olarak
tanitabilecek mecraya kavusacaktir..

Cok kisa bir stirede tim ulke firma ve Urlnlerinin yer alacagi bir portal olmasi planlanan
ve tim teknolojik 6zellikleri stirekli gelistirilebilir halde dizayn edilen madeinkobi.com portali
Ulkemizin yurtdisinda pazarlama problemini ortadan kaldirarak ihracatini katlari nispetinde

ve cok kisa siirede arttirabilecektir. Ulkemiz bir taraftan ticaretini ve ihracatini arttirirken bir taraftan da maliyetlerini minimize

edecektir.

Kiimelesme icin database olusturmak

madeinkobi.com ile olusacak firma ve urin bilgileri ile sadece portal Gzerinde kimelesme
projeleri Uretilebilecek, mesajlasma yoluyla uygun firmalar belirlenerek kiimelere davet
edilebilecektir. Kimelesmenin éntindeki uygun firmalar bulma ve davet sireci aylardan

Kolay girisimcilik ve kolay Ar-Ge imkani
Olusturmak.

madeinkobi.com girisimcilik ve uzmanlik
paydasi olan Universitelerle ve yapacagi
anlasmalarla arastirmacilarin arastirma
gelistirme faaliyetlerini kolaylastiracak,
hiz kazandiracaktir.

glnlere dogru kisalacak bu da kimelesme hareketlerinin énitindeki tim engelleri kaldiracaktir.
E-ihale yeterliligi olan firmalara ulagmak.

Devlet alimlarinda problem teskil eden ve E-ihale
sistemimizin 6nUnd tikayan uygun firmalarin tespiti
konusu madeinkobi.com portalinda yer alacak
firmalarin arastirimasi ile kolayca ¢ézulebilecektir.
Ayni firmalar portal ici mesajlasma
sayesinde aninda ihalelere davet
edilebilecektir.

Ar-Ge igin gereken tedariklerin cok kisa
stirede bulunabilmesini saglayarak Ar-Ge
yapan Kisi ve kurumlara hiz ve etkin deger
zinciri olusturma ydntemleri sunacaktir.
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